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SZKOLENIE OKRESOWE Z ZAKRESU KREDYTU HIPOTECZNEGO 
 FINANSOWANIE HIPOTECZNE W PRAKTYCE BANKÓW, 
Z UWZGLĘDNIENIEM PRAWA O KSIĘGACH WIECZYSTYCH I HIPOTECE.
(Z MOŻLIWOŚCIĄ EGZAMINU)
------------------------------------------------------------------------------------------------------   Terminy szkolenia: 07.04.2025 r. w godz. 09.00-12.00.
Kontakt: Lucyna Boćkowska, tel. 538 207 898, biuro@szkolbank.sandomierz.pl  
               lub Małgorzata Nowak, tel. :602 738 476, 15 832 27 
Koszt szkolenia: 270 zł brutto- obejmuje: dydaktykę, materiały pomocnicze w wersji elektronicznej  zaświadczenie ukończenia szkolenia.                
Szkolenie online na platformie Clickmeeting. Wymagania techniczne: 

- komputer z łączem internetowym oraz głośniki lub słuchawki i prawidłowo działająca przeglądarka 
  internetowa. 
- przepustowość łącza :  min. 512 Kb/sek. – dla dźwięku ; 1,5 MB/sek- dla obrazu i dźwięku.
- uczestnik szkolenia otrzymuje na podany przez siebie adres e-mail zaproszenie do udziału 
  w szkoleniu wraz z  linkiem do strony wydarzenia.
- w dniu realizacji szkolenia, o godzinie wskazanej w zaproszeniu, uczestnik loguje się na stronę 
  szkolenia za pomocą przesłanego w zaproszeniu linku i tym samym przystępuje do udziału
  w wydarzeniu.
- wykład w czasie rzeczywistym z możliwością zadawania pytań przez chat.

UWAGA- WAŻNE!!! Przy dokonywaniu zgłoszeń, prosimy o dodatkową informację dotyczącą zainteresowania EGZAMINEM ( z dopiskiem „Egzamin” przy nazwisku  Uczestnika )

Zgodnie z art. 59 ustawy z dnia 23 marca 2017 roku o kredycie hipotecznym oraz nadzorze nad pośrednikami kredytu hipotecznego i agentami (Dz. U. z 2017 roku, poz. 819 z późn. zm.) bank (kredytodawca) jest zobowiązany zapewnić, aby jego pracownicy, zajmujący się obsługą finansowania hipotecznego konsumentów, co najmniej raz na 3 lata odbywali szkolenie z zakresu zagadnień dotyczących opracowywania, oferowania lub zawierania umowy o kredyt hipoteczny, a także świadczenia usług dodatkowych związanych z tym rodzajem finansowania.
Uwaga !!! Egzamin jest ważny bezterminowo. Pracownicy Banku, którzy już wcześniej zdali egzamin nie muszą przystępować do niego po raz kolejny.
Szkolenie obejmować będzie zagadnienia wymagane ww. przepisem. W ramach szkolenia omówiona zostanie również praktyka stosowania przepisów nowej ustawy hipotecznej przez uczestników rynku kredytów hipotecznych. Szkolenie obejmować będzie także podstawowe zagadnienia związane 
z zabezpieczenie hipotecznym, w zakresie wymaganym od pracownika obsługi kredytów hipotecznych. Omówione zostanie również zagadnienie roszczeń klientów w związku z spłatę kredytu przed terminem. Każde zagadnienie będzie omawiane w oparciu o przykłady z praktyki bankowej, celem lepszego zrozumienia tematyki szkolenia. 

Po szkoleniu przeprowadzony zostanie egzamin, obejmujący zagadnienia określone w art. 53 ust. 3 i 4 ustawy o kredycie hipotecznym, którego zdanie umożliwia wykonywanie czynności związanych 
z kredytem hipotecznym. Egzamin będzie przeznaczony dla osób, które wcześniej już go nie zdały. 


Celem szkolenia: jest zapoznanie Uczestników z zasadami i trybem reklamowania i oferowania produktów hipotecznych dla konsumentów oraz zasadami i trybem zawierania i wykonywania umowy o kredyt hipoteczny. Ponadto celem jest spełnienia przez uczestników wymogu odbycia szkolenia okresowego. 

Adresaci:

Szkolenie przeznaczone jest dla osób zaangażowanych w obsługę finansowania hipotecznego dla konsumentów, osób zarządzających personelem oraz każdego zainteresowanego tematyką szkolenia. 
1. 
Program;
2. Uwagi wstępne, omówienie celu i zakresu szkolenia, kwestie organizacyjne

3. Umowa o kredyt hipoteczny – zakres przedmiotowy i podmiotowy

4. Podstawowe pojęcia ustawy o kredycie hipotecznym

5. Zasady reklamy i promocji kredytu hipotecznego, przykład reprezentatywny

6. Zasady sprzedaży wiązanej i sprzedaży łącznej produktów hipotecznych

7. Zasady dobrych praktyk w zakresie finasowania hipotecznego

8. Zasady świadczenia usług dodatkowych

9. Rzeczywista roczna stopa oprocentowania, znaczenie, składowe i zasady wyliczania

10. Przebieg procesu finansowania hipotecznego

10.1. Asysta przedkontraktowa

10.2. Finansowanie hipoteczne w walucie obcej – wzmianka

10.3. Formularz informacyjny kredytu hipotecznego

10.4. Dodatkowe informacje udzielane w związku z kredytem hipotecznym

10.5. Wniosek o zawarcie umowy o kredyt hipoteczny

10.6. Analiza wniosku oraz badanie zdolności kredytowej

10.7. Odmowa zawarcia umowy o kredyt hipoteczny, obowiązek informacyjny

10.8. Decyzja kredytowa

10.9. Zawarcia umowy o kredyt hipoteczny

10.10. Elementy umowy o kredyt hipoteczny

10.11. Zmiana oprocentowania umowy o kredyt hipoteczny, stopa referencyjna

11. Restrukturyzacja kredytów hipotecznych

11.1. Przyczyny restrukturyzacji kredytu hipotecznego

11.2. Wezwanie do zapłaty z propozycją restrukturyzacji

11.3. Wniosek restrukturyzacyjny i jego wymogi

11.4. Odmowa restrukturyzacji

11.5. Wypowiedzenie umowy o kredyt hipoteczny

11.6. Zawarcia umowy restrukturyzacyjnej i skutki jej niewykonywania

11.7. Dobrowolna sprzedaż przedmiotu kredytowania

11.8. Windykacja kredytów hipotecznych – ograniczenia

12. Spłata kredytu hipotecznego przed terminem

12.1. Prawo do wcześniejszej częściowej lub całkowitej spłaty kredytu hipotecznego przed terminem

12.2. Obniżenie całkowitego kosztu kredytu, z uwzględnieniem obowiązku zwrotu prowizji

12.3. Rekompensata za wcześniejszą spłatę kredytu hipotecznego

13. Odstąpienie od umowy o kredyt hipoteczny

13.1. Prawo do odstąpienia od umowy o kredyt hipoteczny

13.2. Skutki odstąpienia od umowy o kredyt hipoteczny

13.3. Rozliczenie w razie odstąpienia od umowy o kredyt hipoteczny

13.4. Rozszerzona skuteczność oświadczenia o odstąpieniu od umowy o kredyt hipoteczny

14. Obowiązki szkoleniowe pracowników kredytodawcy

15. Podstawowe informacja o księgach wieczystych i hipotece, skuteczne ustanawiania zabezpieczeń hipotecznych

16. Pytania uczestników szkolenia

17. Egzamin końcowy – dla osób zainteresowanych.

Wykładowca: Mec. Jacek Kwiecień –radca prawny, absolwent Uniwersytetu Śląskiego w Katowicach (prawo), Uniwersytetu Ekonomicznego w Katowicach (psychologia menedżerska), Szkoły Głównej Handlowej w Warszawie (studia podyplomowe MBA) i Akademii im. Leona Koźmińskiego w Warszawie (doradztwo podatkowe), wieloletni praktyk bankowy związany z sektorem bankowości spółdzielczej, dyplomowany pracownik banku, dyrektor działu wierzytelności trudnych w jednym z największych banków spółdzielczych, prowadzi własną kancelarię zajmującą się prawem bankowym i egzekucyjnym, od kilku lat prowadzi szkolenia dla sektora bankowego m.in. z zakresu windykacji należności oraz projektuje regulacje z tego obszaru; wiceprezes spółki zajmującej się zarządzaniem należnościami i ich obrotem, w swojej praktyce zawodowej przeprowadził kilkaset postępowań sądowych 
i egzekucyjnych mających na celu odzyskanie należności.
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