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USTAWA O PRZECIWDZIAŁANIU ZATOROM  PŁATNICZYM

OBOWIĄZKI  WYSTĘPUJĄCE W 2025R
-------------------------------------------------------------------------------------------------------
Termin szkolenia: 10.04.2025 r. w godz. 12.15-15.15
Kontakt: Lucyna Boćkowska, tel. 538 207 898, biuro@szkolbank.sandomierz.pl  
               lub Małgorzata Nowak, tel. :602 738 476, 15 832 27 
Koszt szkolenia: 310 zł brutto - obejmuje: dydaktykę, materiały pomocnicze w wersji elektronicznej  zaświadczenie ukończenia szkolenia.                
Szkolenie online na platformie Clickmeeting. Wymagania techniczne: 

- komputer z łączem internetowym oraz głośniki lub słuchawki i prawidłowo działająca przeglądarka 
  internetowa. 
- przepustowość łącza :  min. 512 Kb/sek. – dla dźwięku ; 1,5 MB/sek- dla obrazu i dźwięku.
- uczestnik szkolenia otrzymuje na podany przez siebie adres e-mail zaproszenie do udziału 
  w szkoleniu wraz z  linkiem do strony wydarzenia.
- w dniu realizacji szkolenia, o godzinie wskazanej w zaproszeniu, uczestnik loguje się na stronę 
  szkolenia za pomocą przesłanego w zaproszeniu linku i tym samym przystępuje do udziału
  w wydarzeniu.
- wykład w czasie rzeczywistym z możliwością zadawania pytań przez chat.

ADRESACI: 

Pracownicy działów księgowych i finansowych, controlingu i audytu.
Pracownicy marketingu, działów handlowych, ustalający warunki handlowe transakcji.
Wyższa Kadra zarządzająca oraz Kierownicy odpowiedzialni za prawidłowe kontakty handlowe
 i rozliczanie podatków.
Osoby wykonujący przelewy, ustalający warunki transakcji.
KORZYŚCI: 

1. Zdobycie teoretycznej i praktycznej wiedzy na temat funkcjonowania w praktyce terminów
    płatności – zasad ich ustalania, wykazywania, skutków prawnych i podatkowych naruszenia. 

2. Program szkolenia pozwala na usystematyzowanie wiedzy z poszczególnych zagadnień
    funkcjonujących na gruncie prawnym i podatkowym.
3. Szkolenie jest oparte w głównej mierze na zasadzie: problem – rozwiązanie problemu w odniesieniu
    do przepisu prawnego, orzecznictwa i wyjaśnień. 

4. Uczestnicy otrzymają zaświadczenie o ukończeniu kursu potwierdzającego zdobycie określonych 
    umiejętności. 

CELEM SZKOLENIA: 
Zapoznanie się z zasadami ustalania i funkcjonowania terminów zapłaty w transakcjach handlowych 
z uwzględnieniem zmian. Przedstawienie uregulowań związanych z Ustawą w sposób jasny, przystępny oraz praktyczny. Założeniem szkolenia jest poznanie zasad i konsekwencji prawnych
i podatkowych ustalania terminów płatności pomiędzy kontrahentami oraz jej następne pogłębianie 
na zasadzie: „od ogółu do szczegółu”.

Celem szkolenia jest przedstawienie i nazwanie podstawowych skutków prawnych i podatkowych związanych z Nową Ustawą.

PROGRAM SZKOLENIA:
1. Obowiązki sprawozdawcze - raportowanie terminów zapłat przez podmioty gospodarcze:

   - termin na złożenie sprawozdania – kwiecień 2025r.,
   - wyłączenie transakcji z obowiązku sprawozdawczego,
   -  kurs przeliczeniowy transakcji w walucie obcej,
   -  wykazywanie udzielanych terminów zapłat z podziałem na poszczególne okresy,
   -  przedstawianie niezapłaconych w terminie należności przez nas i naszych
       dłużników,
   - problemy praktyczne związane z wykazywanymi danymi, w tym: spór z klientem, korekta faktury
      i termin oddania kwot, zapłata częściowa, przedpłata, kompensata,
   - skutki nie złożenia sprawozdania,
   - aspekty techniczne składanych sprawozdań: podpisywanie sprawozdania, korygowanie
      sprawozdania.

 2. Przepisy dotyczące zasad zapłat za transakcje gospodarcze:

   - pojęcie transakcji handlowej w Ustawie – kiedy obowiązuje Ustawa,
   - pojęcie podmiotu publicznego, podmiotu gospodarczego,
   - pojęcie dużego, średniego, małego i mikro Przedsiębiorcy,
   - moment zapłaty przez Przedsiębiorcę.

 3. Oświadczenie o dużym przedsiębiorstwie:

   - wzór oświadczenia składanego przez dużego Przedsiębiorcę,
   - oświadczenie składane przez mikro, małego i średniego Przedsiębiorcę,
   - terminy składania oświadczenia,
   - forma składania oświadczenia.

4. Terminy zapłat w transakcjach handlowych:

   - termin 30 dni jako termin wynikający z faktury – podstawowa zasada,
   - maksymalny termin 60 dni,
   - zasady liczenia terminu płatności zawarte w Ustawie,
   - otrzymanie a wystawienie faktury – znaczenie praktyczne uregulowań,
   - Ustawa, a uregulowania umowne pomiędzy Kontrahentami,
   - pojęcie zapłaty według Ustawy,
   - skutki prawne braku zapłaty w przewidzianym terminie,
   - konieczność badania towaru, a terminy płatności,
   - termin 30-dniowy jako obowiązujący jednostki samorządu terytorialnego i jednostki budżetowe,
   - zasady umowne, a zasady zawarte w Ustawie – problemy praktyczne.

5. Terminy płatności dla podmiotów publicznych:

    - zasady ustalania terminów zapłat,
    - termin 30-dniowy – kiedy,
    - termin 60 – dniowy jako wyjątek od zasady,
    - zasady płatności przy podmiotach leczniczych.

6. Konsekwencje braku zapłaty w terminie – zasady naliczania rekompensaty i odsetek:
   - wzrost rekompensaty z 40 EUR do nawet 100 EUR,
   - przypadki naliczania rekompensaty,
   - kurs przeliczeniowy stosowany do rekompensaty,
   - rekompensata, a funkcjonowanie podmiotów publicznych i samorządowych – obowiązek 
      naliczania czy dobrowolność,
   - odsetki za nieterminową zapłatę,
   - odsetki ustawowe, odsetki podatkowe, a odsetki za opóźnienie w zapłacie – zasady naliczania,

   - zaliczanie zapłaty na należność główną, odsetki i rekompensatę – zasady,
   - zasady rozpoznawania przychodu podatkowego i kosztu uzyskania przychodu w przypadku
      rekompensaty.

7. Czyn nieuczciwej konkurencji oraz postępowanie karne w przypadku opóźnień w zapłacie:

   - pojęcie czynu nieuczciwej konkurencji,
   - postępowanie karne – zasady, tryb,
   - kary przewidziane ustawą – wzór wyliczenia,
   - ponowne karanie w przypadku „recydywy”.
 8. Dyskusja z uczestnikami.

WYKŁADOWCA: Joanna Patyk  - Doradca Podatkowy, Prawnik, Absolwentka i stypendystka Wydziału Prawa i Administracji Uniwersytetu Śląskiego. Posiada doświadczenie w zakresie podatków, które zdobyła pracując w kancelarii prawno – podatkowej oraz międzynarodowej firmie konsultingowej. Obecnie właścicielka Kancelarii Podatkowej TAX & BUSINESS. Specjalistka 
w zakresie podatku dochodowego od osób prawnych, w tym rozliczeń transakcji pomiędzy podmiotami powiązanymi  Transfer Pricing oraz podatku u źródła, a także podatku od towarów i usług. Współautorka książek, oraz autorka licznych publikacji prasowych, w tym w Gazecie Prawnej oraz Przeglądzie Podatkowym.
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